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GLOSARIO

cInteresado en el mundo del Venture Capital,
pero no sabes por donde empezar?
iNo te preocupes! Hoy te llevaremos a un vigje
para descubrir los conceptos clave que
necesitas conocer
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Aceleradora: Una organizacion que proporciona recursos, mentoriay
apoyo financiero a startups para acelerar su crecimiento y desarrollo.

Advisor: Persona que brinda orientacion y consejo a emprendedores o
startups basado en su experienciay conocimientos en areas relevantes.

B2B: Business-to-Business, se refiere a transacciones comerciales entre
empresas.

B2C: Business-to-Consumer, se refiere a transacciones comerciales entre
una empresay consumidores finales.

Benchmark: Referencia o punto de comparacion utilizado para evaluar
el rendimiento o logros de una empresa o producto.

Big Data: Conjunto de datos extremadamente grandes que pueden ser
analizados para revelar patrones, tendencias y asociaciones.

Bootstrapping: Método de financiamiento en el cual una startup se
autofinancia utilizando sus propios recursos sin recurrir a inversores
externos.

Branding: Proceso de creary gestionar la identidad de una marca para
diferenciarlay destacarla en el mercado.

Break even: Punto en el que los ingresos de una empresa igualan sus
costos, lo que resulta en cero ganancias ni pérdidas.

Burn rate: Tasa a la que una empresa gasta su capital para financiar sus
operaciones antes de alcanzar la rentabilidad.

Business Angel: Persona que invierte capital propio en empresas
emergentes a cambio de participacion accionariay ofrece asesoramiento
estratégico.

Business plan: Documento que describe los objetivos, estrategias y
proyecciones financieras de una empresa.
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Cap table: Tabla que muestra la estructura de propiedad de una
empresa, incluyendo la distribucion de acciones entre los accionistas.

CEO: Chief Executive Officer, el maximo ejecutivo de una empresa
responsable de tomar decisiones estratégicasy liderar la organizacion.

CFO: Chief Financial Officer, el maximo responsable financiero de una
empresa, encargado de la gestion financieray la planificacion.

Coinversion liderada: Modalidad de inversion en la cual un inversor
lider coordinay atrae a otros inversores para participar en una ronda de
financiamiento.

COO: Chief Operating Officer, el ejecutivo responsable de supervisar las
operaciones diarias de una empresa.

Crowdequity: Modalidad de financiamiento en la cual varios
inversionistas aportan capital a una empresa a cambio de participacion
accionaria.

Crowdfunding: Método de financiamiento colectivo en el que se
obtiene capital de una gran cantidad de personas a través de plataformas
en linea.

Crowdlending: Préstamo colectivo en el que varios individuos prestan
dinero a una empresa o individuo a cambio de un retorno financiero.

CTO: Chief Technology Officer, el responsable de la estrategia tecnologica
y el desarrollo de productos de una empresa.

Deck: Presentacion o documento utilizado para comunicar la vision,
estrategiay oportunidad de inversion de una startup a potenciales
inversionistas.

Dilucion: Reduccion de la participacion accionaria de un inversor debido
a la emision de nuevas acciones.
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Disrupcion: Cambio radical en un mercado o industria provocado por la
introduccion de nuevas tecnologias o modelos de negocio.

Dropshipping: Modelo de negocio en el que un comerciante vende
productos sin mantener inventario, enviando los pedidos directamente
desde el fabricante o proveedor al cliente.

Ecosistema: Red de organizaciones, empresas, individuos e instituciones
interconectadas que interactdan en un entorno empresarial o tecnologico
especifico.

Elevator Pitch: Presentacion breve y convincente de unaidea de
negocio que puede ser comunicada en el tiempo que dura un viaje en
ascensor.

Emprendedor: Persona que iniciay opera un nuevo negocio, asumiendo
riesgos financieros y organizativos en busca de beneficios.

Emprender: Accion de iniciary llevar a cabo un nuevo negocio o
proyecto.

Escalar: Proceso de hacer crecer un negocio de manera rapiday eficiente,
generalmente mediante la expansion de sus operaciones, ingresos y
alcance.

Estudio de cohortes: Analisis de grupos de usuarios o clientes que
comparten caracteristicas o comportamientos similares en un periodo de
tiempo determinado.

Exit: Evento en el cual los inversores venden su participacion en una
empresa, generalmente a través de una adquisicion o una oferta pablica
inicial (IPO).

Family, friends and fools: Término que se refiere a fuentes de
financiamiento iniciales para una startup, que pueden incluir familiares,
amigos y personas cercanas al emprendedor.
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Fintech: Tecnologia financiera, se refiere a empresas que utilizan la
tecnologia para ofrecer servicios financieros de manera mas eficiente.

Freemium: Modelo de negocio que ofrece una version basica gratuita de
un producto o servicio, con opciones premium pagas para funciones
adicionales.

Fundraising: Proceso de recaudacion de fondos para una empresa,
generalmente a través de inversores externos.

Funnel de conversion: Representacion visual del proceso que atraviesa
un cliente potencial desde el descubrimiento hasta la compra de un
producto o servicio.

Gamificacion: Uso de elementos de juego en contextos no ldicos para
motivar la participacion y el compromiso de los usuarios.

Growth Hacking: Estrategias creativas y escalables para impulsar el
crecimiento rapido de una empresa, especialmente en el ambito digital.

Hackaton: Evento en el que programadores, disenadores y otros
profesionales colaboran en proyectos de desarrollo de software de
manera intensivay colaborativa.

Hito: Punto de referencia importante en el desarrollo o crecimiento de
una empresa.

Hub: Centro o plataforma que conectay facilita la colaboracion entre
diferentes actores dentro de un ecosistema empresarial o tecnologico.

Incubadora: Organizacion que proporciona apoyo y recursos a startups
en etapas tempranas de desarrollo para ayudarlas a crecery tener éxito.

KPIs: Key Performance Indicators, indicadores clave de rendimiento
utilizados para medir el progreso y el éxito de una empresa.

Lead investor: Inversor principal que lidera una ronda de financiamiento
y atrae a otros inversores para participar.
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Lean Startup: Metodologia empresarial que se centra en la creacion
rapida de productos y la validacion continua de hipotesis a través de la
retroalimentacion de los clientes.

Little pony: Término coloquial que se refiere a una startup con un
potencial de crecimiento modesto o limitado.

Marketplace: Plataforma en linea que facilita la compray venta de
productos o servicios entre miltiples vendedores y compradores.

Mentor: Persona con experienciay conocimientos que brinda orientacion
y apoyo a emprendedores o profesionales menos experimentados.

Mentoring: Proceso de recibir orientacion y consejo de un mentor para
desarrollar habilidades especificas o alcanzar objetivos profesionales.

Mock up: Representacion visual o prototipo de un producto o diseno
utilizado para obtener retroalimentacion o demostrar su funcionalidad.

Modelo canvas: Herramienta visual que describe la propuesta de valor,
segmentos de clientes, canales de distribucion y otras partes clave de un
modelo de negocio.

Monetizar: Convertir un activo o recurso en ingresos o beneficios
econoémicos.

MVP: Minimum Viable Product, version inicial y simplificada de un
producto que se utiliza para probary validar su concepto con los clientes.

Networking: Actividad de establecer y mantener relaciones
profesionales con otras personas para obtener oportunidades de negocio
0 apoyo.

Pacto de socios: Acuerdo entre los fundadores de una empresa que
establece las reglas y expectativas de la asociacion.
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Pivotar: Cambiar la direccion estratégica de una empresa o producto en
respuesta a la retroalimentacion del mercado o cambios en las
circunstancias.

Product market fit: Condicion en la que un producto o servicio satisface
de manera efectiva las necesidades y deseos del mercado objetivo.

ROI: Return on Investment, retorno de la inversion, medida del
rendimiento financiero obtenido de unainversion en relacion con su
costo.

Ronda de inversioén: Proceso en el que una empresa levanta capital de
inversores externos a cambio de participacion accionaria.

Ronda puente: Ronda de financiamiento provisional que se realiza entre
rondas de inversion mas grandes para proporcionar capital adicional.

Scale up: Proceso de crecimiento acelerado de una empresa,
generalmente asociado con la expansion de sus operaciones y mercados.

Seed capital: Capital inicial utilizado para financiar las etapas iniciales
de desarrollo de una empresa o proyecto.

Smart Money: Inversores que no solo aportan capital financiero, sino
también experiencia, conexiones y recursos adicionales para ayudar a una
empresa a crecer.

Spin-off: Empresa nueva que se crea a partir de una organizacion matriz,
generalmente para comercializar una tecnologia o linea de productos
especifica.
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